"A nossa empresa estava interessada em entrar no
mercado Uruguaio, pelas suas caracteristicas, o seu
contexto politico, muito mais acessivel que outros paises
da America do Sul, e o seu desenvolvimento tecnoldgico
relativo ao gds raddo; com este objetivo, necessitdvamos
conhecer em melhor detalhe este mercado.

g Gracas ao RYME +, tivemos a oportunidade de
participar numa missao comercial ao Urugual e
“encontrar duas empresas com as quais estamos a tentar
implementar parcerias para explorar o mercado.
Considero que o RYME+ é muito benéfico para
pequenas empresas: 0 projeto permite-lhes explorar
novos mercados cujo acesso é dificil. No ambito do
projeto, é elaborado um perfil de utilizador a partir do
qual é feita uma associagdo a outras empresas/clientes
do resto do mundo. Adicionalmente, oferecem muito
apoio durante a missdo, assumindo as despesas de
transporte e alojamento das viagens realizadas.”
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